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FORMACIÓN ESPECIALIZADA EN VENTA HÍBRIDA B2B - Sector textil  

3ra. edición 

 
Abrimos convocatoria de inscripción para la formación especializada en VENTA 
HÍBRIDA B2B. 
 
Dirigida a profesionales, comerciales, ejecutivos… del sector textil, que quieran mejorar 
su eficacia y eficiencia comercial mejorando su planificación comercial, conociendo y 
utilizando técnicas de venta diferenciadoras, habilidades adaptadas al nuevo 
contexto, herramientas digitales para ser más eficientes identificando y atrayendo 
clientes potenciales, todo ello cohesionado en un método que facilita su 
implementación. 

 
OBJETIVOS:  

Mejorar los resultados comerciales de las organizaciones y profesionales del sector textil, 
aportando innovación, metodología, herramientas y habilidades digitales, para afrontar 
los tres grandes cambios del contexto actual: 
  

1. Adaptarse al nuevo contexto comercial híbrido B2B, presencial, semipresencial y 
digital, en el cual la competitividad es máxima. 

2. Aprender herramientas digitales (LinkedIn, Sales Navigator, automatización y 
ChatGPT), técnicas semipresenciales y presenciales aplicadas en las 5 etapas del 
proceso de venta B2B. 

 

Esta formación está dividida en dos cursos diferenciados: 

Curso 1 – VENTA HÍBRIDA B2B - Formación teórica intensiva  

Curso 2 – VENTA HÍBRIDA B2B - Implementación  

 
 
 

       
DESCÁRGATE LA INFORMACIÓN DE LOS CURSOS 
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